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Un total de 28 entidades conforman el ecosistema de emprendimiento en Barranquilla,
ciudad en la que las ideas de negocio son diversas. Aqui cuatre de ellas.

omo ha suce-
dido en otras re-
giones del pais,
en Barranquilla
el ecosistema
de emprendimiento ha venido en
una creciente evolucién, no solo en
la cantidad de actores.Que lc con-
forman, sino en la evolucior que

AR

individualmente evidencia cada uno
de ellos.

Datos de la Camara de Camerco
de Barranquilla indican que alli hay
28 entidades que conforman el eco-
sistema, entre las que se encuentra
entidades que apoyan el emorendi-
miento, desde la idea-
cion hasta procesos de
aceleracion.

Se resalta, por ejem-
plo.la labor desarrollada
pogMacondoLab, acele-
dadora de la Universidad

L

" Simén Bolivar que fue

considerada en 2018
“como Top Challenger
—~América Latina por
parte de la firma de in-
vestigacién y asesoria
UBI Global. con sede
en Suecia.

De igual forma, los avances zn
términos de infraestructura y pro-
gramas que inician este ano-con la
Corporacion Americana y su nuevo
centro de emprendimiento ¢ inno-
vacion y la Universidad de la Costa,
que fue catalogada en 2017 como la
segunda a nivel con mayor desarrollo
en tecnologia e innovacion.

La CCB viene liderando la articu-
lacion de todo el ecosistema, corio
también estableciendo enlaces entre
las entidades para lograr que nwis
emprendedores accedan a procesos
de acompanamiento. Por esto. en-
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Corporacien Ventures, Colombia
Tech Studics y recientemente el fondo
de inversidn de capital emprendedor
Mountait Nazca han abierto opera-
ciones en i ciudad para atender a
emprendedores locales y de la region.

Con 310 emprendedores con poten-

cial de alto impacto identi-
ficados en el ecosistema y
78 de ellos logrando pro-
zesos de acompafamiento
2n aceleracion y acceso a
financiacién, se ha logrado
determinar que estos em-
prendimiertos entre 2015
v 2017 han registrado cre-
cimientos en ventas de
17% y 38% en genera-
zi6n de empleo. Ocho de
estos emprendedores han
logrado acceder a US$1.5
millones para crecer.

LLa vicerrectora de Investigacion e
Innowacidn de la Universidad Simén
Bolivar, y quien ha liderado el pro-
yecle del Laboratorio de Crecimiento
Empresarial MacondoLab, Paola
Amar, comenta que esta iniciativa nacid
con laidea de apoyar el crecimiento em-
presarial en el departamento y la region.

Se trata de una estrategia soportada
en Ln equipo interdisciplinario que tra-
baja para apoyar la cansolidacién de
iniciativas =mpresariales por medio
de servicios de capacitacién, asesorias,
consultorias y redes de contacto.

Liesde 2014 la aceleradora de nego-
cios ina sabido responder a la dindmica
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de los cambios del entorno logrando materializar las ideas
de muchas personas, A través de MacondoLab se han lo-
grado gestionar US$5.3 millones en recursos para las em-
presas. En este momento cuenta con 24 empresas a las que
les estd haciendo acompanamiento.

Dado el crecimiento e importancia que ha tomado este
ecosistema en la region, Dinero habl6 con cuatro emprende-
dores, de quienes a continuacion les contamos sus historias.

_Diagnéstico temprano

Una de ellas es Nefrotest, una idea que busca ayudar a las
personas que se encuentren en riesgo de padecer una en-
fermedad renal para que puedan realizar un monitoreo de
forma temprana,

Elkin Navarro, su creador, explica que se trata de una
herramienta prdctica que se usa tomando una muestra de
orina en un recolector tradicional, en donde al introducir
una tira reactiva se puede determinar la cantidad de protei-
nas que hay en la orina.

Navarro, quien es quimico y biélogo, pero también rea-
liz6 estudios en materia molecular, trata de buscar en las
moléculas la solucién de los problemas. Paralelo al rest, de-
sarrollé una aplicacion que permite —con la toma de una
fotografia a la prueba reactiva—valorar la cantidad de pro-
teina, informacién que es clave para el nefrélogo. especia-
lista que se encarga del estudio de
este tipo de enfermedades.

Este proyecto clinico lo ha

trabajado con el apoyo de la MA(ONDO'.AB

Asociacién Colombiana de  BRINDA
Nefrologia, pero también se arti-
culé a Probeta, un programa de CAPACITACIONF
la Alcaldia de Barranquillaconla ~ ASESORIA Y
Universidad Simén Bolivar yen  CONSULTORIA
alianza con programadores, inge-
nieros y quimicos logré materia- EN BENEFICIO
lizar el concepto. Si bien se trata DEL ECOSISTEMA
de un producto que esti dirigido a EN LA REG]ON.
cualquier persona, son los pacien-
tes hipertensos, diabéticos o con
lupus quienes tienen mayor riesgo de padecer un dafio renal.
El dispositivo estd siendo distribuido en la Clinica de la
Costa, pero Elkin Navarro estd en conversaciones con una
compaiia multinacional, con la idea de masificar el uso del
test, con la idea de que en el mediano plazo se pueda distri-
buir en todo el pais y en el largo plazo, llegar a los paises en
donde esta compaiiia tiene presencia.
El prototipo salié al mercado hace 4 meses, tiene un
costo de $20.000 y el suefio de Navarro es que se pueda
conseguir en cualquier drogueria del pais.

_Control y monitoreo
En 2010 se fund6 MCA Systems, una empresa que integra,
disena, produce y comercializa soluciones informaticgs y




tecnoldgicas para el sector residencial,
comercial y hotelero.

Su CEQ, Tito Ardila, quien du-
rante anos se ha dedicado al nego-
cio hotelero, en el que aprendié que
el consumo de energia era uno de los
costos mds altos que tenia esta acti-
vidad, decidié buscar la forma de
generar ahorros mediante sistemas
de automatizacion.

Alli surgié la idea de crear una
herramienta tendiente a satisfacer
estas necesidades y fue asi como en
2013 cred una marca disenada espe-
cificamente para el mercado latinoa-
mericano denominada Horus Smart
Control. un sistema enfocado en ho-
teles, pero que también esta disefiado
para casas y colegios.

La empresa disefié un kit de ini-
cio de seguridad que estd compuesto
por un controlador, cimara, sirena y
un sensor de puerta, el cual puede ser
manejado desde una aplicacion movil.

En este momento, el kif es comer-
cializado a través de las tiendas de
Claro, al igual que de una tienda en
linea de la empresa y acaban de cerrar
una negociacion con la compania de se-
guridad GVS, que serd la encargada de
distribuir de forma masiva el producto.

Buena parte de estos kits se van al
mercado externo. Hoy las exporta-
ciones representan 20% de las ventas
de la empresa. En Ecuador ya tiene
un distribuidor mayorista y acaba
de firmar en México con el Grupo
Construlita, el mas grande en materia
de iluminacion de ese pais, el cual se
encargard de distribuir de forma ex-
clusiva los productos de la firma co-
lombiana. Estdn enviando su primer
pedido de US§150.000.

En 2017, esta empresa, que ge-
nera 21 empleos y tiene oficinas en
Barranquilla y Bogotd, vendio $1.500
millones y la proyeccion este afio es
de $3.000 millones y tener incremen-
tos superiores a los $50.000 millones
en los proximos 4 anos. Se trata de una
compaiiia altamente innovadora, que
tiene como grandes valores agregados
su software “made in” Colombia y ¢l
servicio postventa.

raviits Dinero __

Negocios Emprendimiente

.'\Eﬂl‘lﬂ

CED daIMCA
Eystams

Union




Ezequiel Buelvas

FOTOGRAFIA

Negocios_Emprendimiento

_Espanol para
extranjeros

De los mismos creadores de
Eurocentres Colombia, empresa de-
dicada a la organizacién y promocién
de programas de estudios en el exte-
rior, llegd Study Union una marca re-
gistrada que tiene como objetivo el
desarrollo y promocion de programas
de estudios en el exterior en mds de
170 instituciones educativas, entre es-
cuelas, universidades y colegios.

Su fundador, Christian Mejia,

precisa que la empresa tiene una
gran experiencia en asesorar a estu-
diantes y profesionales que quieren
realizar estudios en el exterior, ya
sea intercambios académicos cuando
estdn en el colegio. campamentos de
verano, intercambios de idiomas y
educacién superior,

En medio del desarrollo de los pro-
gramas y la experiencia que les han
dado los afios, se dieron cuenta que
los estudiantes de colegios cuando sa-
lian al exterior y les preguntaban por
su pais estaban muy regionalizados.

Esto motivé a Christian a crear
un programa de expediciones aca-
démicas, alineado con los de estu-
dios tradicionales de los colegios que
estdn avalados por el Ministerio de
Educacién para dar a conocer el te-
rritorio colombiano.

A través de éste, Study Unio
brinda un acompafiamiento a la
entidades educativas y llevan a lo:
alumnos de 4,5 y 6 a ciudades comc
Cartagena, Bogotd y Medellin, par
que conozcan de cerca lo que sucedd
en estas ciudades lejos de sus regiones

De igual forma, la empresa inici
un programa de aceleracion de inno
vacién propiciado por la Camara de
Comercio de Barranquilla, a través d
la empresa IXL Center de Boston, e
cual consiste en ofrecer al extranjer
que estd interesado en venir a conocel
en Colombia, no solo una experienciz
de sol y playa sino mostrarle ¢l pai
desde la perspectiva de la industria, e
emprendimiento, financiero, ete; parg
que estas personas puedan tener un:
experiencia integral.

Este programa, en ¢l que trabajan
desde hace unos dos afios, lo promo-
cionan en el exterior a través de alia-
dos estratégicos con los que trabaja la
firma. Mejia dice que los extranjeros
provienen principalmente de Estados
Unidos, Canadd y paises del Caribe.

Actualmente estdn desarrollando
alianzas con instituciones de viajes cul-
turales a nivel internacional que no te-
nfan en su foco a Colombia por temas
de seguridad, entre otros.

“Este es un programa importante
porque  las
personas que
llegan del ex-
terior lo que
traen es inver-
sion  extran-
jera. Hasta el
momento unas
60 personas
han llegado
del exterior a
través de este
programa’,
dice Mejia,
quien senala

GOCARGO
TIENE COMO
UNO DE SUS
OBJETIVOS
MEJORAR LAS

CONDICIONES
DE LOS
CONDUCTORES
DE CARGA DEL
PAIS.

(ue en este
momento tie-
nen activos por
lo menos 2,700 estudiantes a través de
los diferentes programas.

_Aunclicde lacarga

La necesidad de conectar a los con-
ductores con la carga de forma efec-
tiva llevé a José Lominett a crear en
2016 Goeargo, una herramienta que
busca hacer mas eficiente la opera-
cion logistica y facilitarles la vida a los
conductores, haciendo su trabajo mds
competitivo y eficiente.

Lominett, quien tiene mds de 10
anos de experiencia en el sector logis-
tico, junto con otros tres socios, encon-
tré que hay una problemstica de falta
de informacién en tiempo real. Hoy
existen alrededor de 1.000 companias
que estan registradas ante el Ministerio
de Transporte, que mueven mds de 7
millones de viajes al afo y mds de
200.000 transportadores dispuestos a
prestar los servicios de carga.
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La idea de Goeargo es brindar he-
rramientas de conexidn entre las dos
partes a través de una plataforma y un
aplicativo maévil en donde las empre-
sas publican sus necesidades y a través
de un clic tienen acceso a toda la red
de transportadores que estin conec-
tados, que hoy suman mas de 17.000.

Para hacer parte de la red, los
transportadores deben pasar por un
estudio de seguridad que realiza la
empresa de administraciéon de ries-
gos Risks International, con la que
Gocargo tiene una alianza.

Su creador explica que el modelo
de negocio no estd en encarecer el
proceso sino en brindar la solucién
con la idea de que los conductores
puedan desarrollar su labor de ma-
nera mas productiva, evitdndoles que
tengan muchos tiempos muertos.

Profesionalizar al conductor es la
base mds importante de Gocargo, que
trabaja para atacar un problema social.
“Todos los desarrollos estdan enfocados
en mejorarles las condiciones de vida a
los conductores™, dice Lominett, quien
precisa que la tasa de crecimiento es de

1.000 transportadores mensuales.

Los resultados alcanzados va le
permitieron a la empresa recibir re-
cursos de un dngel inversionista y ac-
tualmente adelantan conversaciones

con un fondo de inversion interesado
en inyectar recursos.

Ahora la mira se centra en el exte-
rior, gracias a que varias de las empresas
de transportadores con las que trabajan
tienen operaciones en Ecuador y Pert.
Este serd su siguiente paso, pues ya re-
cibieron la solicitud de ir alli a prestar
SUS Servicios,

Es claro, que todas estas ideas
son clave para el desarrollo y creci-
miento no solo de Barranquilla, sino de
la region. bl




